
■概要

■募集条件

■担当者連絡先

■学生へのインターンシップ受入決定連絡方法

障がい者の受入

留学生の受入

実施日：９月３日（木）、９月４日（金）、９月５日（土）、９月６日（日）、９月７日（月）　※調整は可能です
時間：１０：００～１７：００　※調整は可能です

募集人数 約１０名

2026年度　千葉県インターンシップマッチングフェア

応募条件
（能力・スキル以外）
（加入保険など）

特になし

学部指定

５日間

実習テーマ 実習内容

【募集要項】 様式B

お客様に選ばれる営業プロセスを設計し、実践せよ ・千葉日産自動車、日産プリンス千葉販売の事業説明
・カードゲームを通じて、カーディーラー体験
・営業職ツールを使用し、最適な一台を提案
・ショールーム見学、工場見学
・商談、試乗の同席
・営業活動への同行
・お客様の接客（電話対応、駐車場誘導、お出迎え、お見送り）
・POP作成
・フェアチラシの企画、作成

実習に必要な能力・スキル（求める人材像）

コミュニケーション能力が高い方：お客様の言葉に耳を傾け、心を通わせることに喜びを感じる方。
主体性と向上心がある方：常に新しい知識を吸収し、お客様のために最善を尽くそうと努力できる方。
目標達成に向けて粘り強く取り組める方：困難な状況でも諦めずに、解決策を探し、結果を出すために行動ができる方。

実習場所 本社 最寄駅 JR千葉駅からバス１０分

所在地 千葉市中央区都町３－２－２ 部署

交通費補助 食事補助

会社・団体名

千葉日産自動車株式会社・日産プリンス千葉販売株式会社

業務内容・PR

お客様一人一人の「こんな車に乗りたい！」という夢を叶え、豊かなカーライフを
サポートすることを使命としています。お客様との出会いから納車、そしてその後
のアフターサービスまで、長く深く関わることで信頼関係を築き、喜びを分かちあ
えることが最大の魅力です。車を通じてお客様の人生に寄り添い、感動を創造す
る仕事に興味はありませんか？

こんな学生におすすめ この就業体験で得られるもの

営業職では、お客様へのヒアリングや提案を通じて、ニーズを引き出し最
適な一台を提案する「提案型営業」の流れを学びます。来店対応から成
約までのプロセスを体験し、信頼関係の構築や課題解決力の重要性を理
解できます。

日程条件 日数

お客様と信頼関係を築きながら、”売る営業”ではなく”選ばれる営業”に
挑戦したい学生におすすめ

実習日・時間

参加学生

人事部　人事課　

役職 主任 名前 平田　雅

メール ncb007200@chiba-nissan.co.jp 電話 043-231-4130

受入先指定 日程調整可（学生との日程調整） 日程調整可

文系 理系 指定なし

対面 オンライン ハイブリッド タイプ3に準拠 タイプ２に準拠

支給する 支給しない （上限 円／日） 支給する 支給しない （上限 円／日）

メール 電話 その他（ ）

タイプ1に準拠

可 不可 その他（ ）

可 不可 その他（ ）
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